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戦略と M&A の掛け算で、企業価値向上と持続的な成長を目指す。 

「戦略×成長 M&A」一貫コンサルティングブランド提供開始 

 

日本の経営コンサルティングのパイオニアである株式会社タナベコンサルティンググループ（本社：

東京都千代田区・大阪市淀川区、代表取締役社長：若松 孝彦）は、「戦略×成長 M&A」一貫コンサルテ

ィングブランドの提供を開始いたします。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

■開発の背景 

企業は“環境変化適応業”。デフレからインフレへ転換する環境下、企業は未来を描き、変化をマネジ

メントすることが肝要です。つまり、コスト削減による利益創出から、投資により付加価値を高めるモ

デルへ転換しなければなりません。M&A は企業価値向上に不可欠な経営技術ですが、戦略なき M&A は

シナジーを生みません。タナベコンサルティンググループ（TCG）は、17,000 社以上の経営コンサルテ

ィング実績から得た経験科学に基づき、「戦略×成長 M&A」一貫コンサルティングブランドの提供を開

始いたします。 

 

■「戦略×成長 M&A」一貫コンサルティングブランドについて 

「中長期ビジョン構築」「事業ポートフォリオ戦略構築」「グローバ

ル・ビジョン戦略構築」といった戦略構築フェーズから、「M&A 戦略

構築」「ファイナンシャルアドバイザリー（FA）・仲介サービス」「統

合作業（PMI）」の実装フェーズまで一気通貫で支援。専門コンサルタ

ントがその会社に応じた唯一無二の成長一貫モデルをともに描き、企

業価値向上を目指します。 

PBR1 倍割れ・ROE10％以下の上場企業、M&A で成長したい、M&A

を行っているがどのような企業を買収すれば良いか不明確、PMI に課

題があるといった企業の皆さまは、ぜひ「戦略×成長 M&A」一貫コン

サルティングをご検討いただけますと幸いです。 

 

■「戦略×成長 M&A」と「MIRAI 承継」の両面から“経営を次世代に繋ぐ” 

TCG では、「経営をつなぐ」M&A 一貫コンサルティングとして、「戦略×成長 M&A」（譲受側）ブ

ランドと「MIRAI 承継」（譲渡側）ブランドを提供しております。「MIRAI 承継」コンサルティングで

譲渡企業の経営を未来に引き継ぎ、「戦略×成長 M&A」一貫コンサルティングで成長志向の譲受企業に

おけるグローバルを含めた戦略構築を支援することで、譲渡と譲受の両面において、企業価値向上と持

続的成長を支援いたします。 

・「MIRAI 承継」：https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000147.000058707.html 
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【タナベコンサルティンググループ（TCG） 概要】 

TCG は、1957 年（昭和 32 年）に創業し、創業 65 年を超える日本の経営コンサルティングのパイオ

ニアです。「企業を愛し、企業とともに歩み、企業繁栄に奉仕する」という経営理念のもと、現在地から

未来の社会に向けた貢献価値として、「その決断を、愛でささえる、世界を変える。」というパーパスを

定めています。 

グループで約 660 名のプロフェッショナル人材を擁し、「経営者・リーダーのパートナー」として大

企業から中堅企業まで 17,000 社以上の支援実績があります。 

経営コンサルティング領域としては、戦略策定支援（上流工程）から、デジタル技術も駆使した現場に

おける実装・オペレーション支援（中流～下流工程）まで、企業経営を一気通貫で支援できる経営コン

サルティング・バリューチェーンを全国地域密着で構築しています。 

そして、コンサルティングスタイルとしては、「All for Client Success－すべてはクライアントの成功

のために」という徹底したクライアント中心主義のもと、経営コンサルティング・バリューチェーンに

より、個社の経営課題に合わせて複数名のプロフェッショナルコンサルタントを選定してチームを組成

する「チームコンサルティング」を推進しています。 

 

〈経営コンサルティング・バリューチェーン〉 

・ストラテジー&ドメイン 

 ドメイン（業種別）戦略、ビジネスモデル変革、中長期ビジョン、サステナビリティ経営 

・デジタル 

 ビジネスモデル DX、マーケティング DX、マネジメント DX、HRDX 

・HR 

 人的資本経営、採用＆ジョブデザイン、アカデミー（企業内大学）、トップマネジメント育成 

・コーポレートファイナンス 

 企業価値ビジョン、ホールディングス・グループ経営、事業承継＆事業継続、コーポレート・ガバナ

ンス 

・M&A 

 成長戦略 M&A（戦略×成長 M&A）、事業承継 M&A（MIRAI 承継）、クロスボーダーM&A、IPO・ベ

ンチャー企業支援 

・ブランド&PR 

 ブランディング、戦略 PR（国内外）、マーケティング、クリエイティブ＆デザイン 

・リージョン（全国 10 地域） 

 札幌、仙台、新潟、東京、名古屋、金沢、大阪、広島、福岡、那覇 

 

■企業概要 

社 名： 株式会社タナベコンサルティンググループ 

代 表： 若松 孝彦（代表取締役社長） 

創 業： 1957年10月16日 

設 立： 1963年4月1日 

資 本 金： 17億7,200万円 

総 人 員 数： 660名（グループ全体）※2023年4月1日現在  

上 場 市 場： 東京証券取引所プライム市場 

本社所在地： 東京都千代田区丸の内1-8-2、大阪市淀川区宮原3-3-41 

 

 

 

 

 


